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Оптимизация Эдвокаси
Прикладные навыки обучения для практики Эдвокаси
	Цель  Обучения
Базовые Критерии
Подходы к изучению
Обзор курса

	Установление связи между анализом данных и его применением для эдвокаси  с особым упором на стратегии и инструменты эдвокаси.
1 Как собирать информацию по проблеме и делать исследования, анализы

2 Создание коалиций, общественных советов и других групп по содействию эдвокаси кампаний

3 Технологии определения целей и задач эдвокаси кампании

4 Примеры успешных эдвокаси кампаний, секреты успеха

5. Как организовать политический диалог с правительством, местными чиновниками и т.д.

6 Интересные подходы и инструменты для упорства, доверия и субъективности
7 Разработка стратегии для эдвокаси кампаний и плана действий

8 Новые механизмы работы эдвокаси кампании.
Разработки основных критериев оценивания:

        1) Полностью разработанные 
        2) Курс охватывает товарищество, совместную защиту и лоббирование

        3) Инструменты для идентификации потребностей, разрывов и логических рамок разработанные посредством групповой проектной работы

        4) Проведение тематических исследований необходимо для  хорошей практики и примеров
        5) Модуль переговоров, а также тематические исследования содержат этот аспект 

        6) Передовая практика в их соответствующих областях достигается по средством интерактивной работы участников – исключая избирательный подход, поскольку тема сопровождается многочисленными аспектами (культура, региональная и национальная, мандат организаций, и т.д.),
        7) Коллективная работа по проектным предложениям охватывает все аспекты логических рамок для эдвокаси
8) Уделяется внимание Новым Социальным СМИ, стилям презентаций и подходам к переговорам
Этот курс предназначен для распространения различных типов обучения в рамках предоставленного срока в течение трех дней. Продолжительность курса составлена согласно четырем типам различных методов обучения, а именно:

- Контекстуальные - обсуждения, разведка, брифинги и т.д.

- Формальное обучение, инструкции, разъяснения и т.д.

- Самостоятельное обучение и личностное развитие

- Специализация и примеры
Этот курс ориентирован на специалистов и практиков, заинтересованных в приобретении навыков, необходимых для связи исследований и деятельности их организаций непосредственно с эдвокаси. Этот тренинг был разработан в этой сфере, опираясь непосредственно на опыт исследователей-партнеров, имеющих общую потребность в улучшении эдвокаси. Часто исследования недооценивают и мало используют при попытке мобилизации для последующего внесения изменений.
3-дневный курс «Оптимизация Эдвокаси» требует от участников, чтобы они осмыслили проект, непосредственно связанный с их организацией. Участников попросят выступить с их собственными исследовательскими проектами, которые они хотят связать с их работой. Курс и самостоятельная работа, при поддержке тренера, подготовит участников, чтобы иметь передовые концепции проекта, готовые для представления «донору» (тренер и партнеры). Этот практический подход дает каждому полностью продумать опыт всего проекта эдвокаси.
Методология курса фокусируется на решении проблем участия через ассоциативное и творческое мышление. Курс сосредоточиться на теории и пояснительно-тематических исследованиях, а также позволит вникнуть в примеры, опыт участников в их области и разработку предложений по проектам. Ожидается, что участники создадут смарт-предложения, чтобы быть мотивированными к участию, придерживаясь этических профессиональных стандартов и терпимы к другим, так как они принимают их  точку через стимулирующие субъекты. Это самообучающая модель подготовит участников для оптимизации эдвокаси, улучшая навыки мобилизации от имени своих клиентов или бенефициаров.

	
	

	Цели обучения:

Как Вы и Ваша организация получат пользу
Подготовка к курсу
	В данном курсе участники научатся:

· Разработать более совершенные методы исследования и подходов управления данными

· Открыть для себя новые и привлекательные инструменты для эффективной демонстрации результатов исследований

· Развить свои собственные проектные предложения по эдвокаси

· Создать специальные методики проекта, то есть логические основы для эдвокаси целей

· Творчески научиться мобилизовать усилия для изменения по желанию клиентов / бенефициаров и для широкого круга организаций и лиц, принимающих решения

· Лучше понять механизмы успешной эдвокаси кампании
· Понимать и использовать международные ресурсы для местного укрепления потенциала

· Анализировать тематические исследования и оптимизировать их воздействия на эдвокаси
В начале курса участникам настоятельно рекомендуется представить свои концепции проектного предложения тренеру. Это позволит повысить результаты, особенно в конце курса, когда идеи проектов могут превратиться в реальность.

Простой документ WORD с названием, именем и адресом электронной почты, сопровождаемыми кратким резюме проекта с некоторыми пунктами. Кроме того, шаблон "проектное предложение" может быть получен от тренера.


	Программа Курса
Программа Курса продолж

	День 1

Для чего эдвокаси и для кого?

- Какие различные организации, участвуют в исследовании и эдвокаси? (НПО, правительственные, научные центры и т.д.)

- Какие концепции связи между исследованием и эдвокаси, определения эдвокаси
Исследование цикла

- Как работает цикл исследований?
Независимая работа
Студенты разработают собственное научно-исследовательское проектное предложение и план научных исследований на основе накопленного опыта (необходимо создать концепцию, полное исследование, анализ потребностей, анализ заинтересованных сторон, SWAT анализ и т.д.)

Создание слайда для презентации на 2 день
День 2

Стратегии эдвокаси в области

- Case Study из Палестины 
Эдвокаси кампании и инструменты
- Сила и слабость оценки веб-основы, социальной медии, гуманитарной дипломатии и т.д.

Создание стратегии эдвокаси

- Как начать кампании в СМИ и лоббирование

- Важность создания альянсов и как это сделать

Ограничения в эдвокаси
- Какие критерии необходимы для стратегии эдвокаси?

- Какие ограничения есть в эдвокаси?

- Как построить эффективную стратегию, несмотря на эти ограничения
Презентации студентов
-  Студенты презентуют слайды по их предложениям
Независимая работа
- Студенты используют конкретную стратегию эдвокаси для их проекта с пройденных уроков 

День 3
Оценка Стратегии Эдвокаси
-  Как стратегия эдвокаси работает на практике?

- Как оценивать и изменить стратегию использования
Независимая работа
- Студенты положат последние штрихи в свои проекты

- Студенты представят предложения по проектам «донору»
Оценка
· -  Оценка курса и инструкции


	Индивидуальная консультация
	Как участник, вы можете получить индивидуальную консультацию от тренера в течение курса. 
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